





MEiM Mehr Erfolg im Mittelstand

UNSERE STANDKONZEPTE

VIEL SPIELRAUM FUR EINEN PERFEKTEN MESSEAUFTRITT
MIT INDIVIDUELLER NOTE.

So unterschiedlich wie die ausstellenden Unternehmen sind auch ihre
Produkte, Messeziele und Budgets. Deshalb konnen Sie auf der MEiM

zwischen vier verschiedenen Moglichkeiten der Prasentation wahlen.

INKLUSIV-LEISTUNGEN:

In allen unseren Standkonzepten (A bis D) sind immer folgende
Leistungen erhalten:

@ Strom flir den Messestand (6A/230V)

8 WLAN (I Zugang)

@ Endreinigung der Standflache nach der Messe
@ Kommunikation

® Werbemittel

@ ErmaBigte Besuchertickets

@ 5 Gutscheine fiir Freikarten

@ Catering fiir Besucher

@ Ausstellerausweise

@ Ausstellerzugang zum MEiM-Onlineportal

@ Catering flr Aussteller

B-Stand

C-Stand

D-Stand

D-Stand Paderborn



) Mébel und Wiinde nicht im Preis erhalten

A-STAND:

drei Wandelemente (je Im Breite, 2,5m Hohe)
anthrazitfarbener RIPS-Teppichboden

ein Stehtisch

zwei Stehhilfen

Plakatierungsflache:

B = 992mm x H = 2.480 mm pro Wandelement
Standnummer bereits ausgewiesen

ab: 1.090 EUR

B-STAND:

ein Wandelement (Im Breite, 2,5m Hohe)

ein Auslegstrahler zur Beleuchtung

Arbeitsplatz mit Stauraum (Mobel B = 1.350 mm x H = 750 mm)
ein Prospektstander

eine Stehhilfe

Monitor, Tastatur und Maus

Plakatierungsflache: max. DIN A0 (Mobel steht vor Wandelement)
Standnummer bereits ausgewiesen

ab: 990 EUR

C-STAND:
Freie Standflache (Kopf-, Reihen-, oder Eckstand)

ohne Winde, ohne Mobiliar
von 4 m?—24 m?
anthrazitfarbener RIPS-Teppichboden

ab: 1.095 EUR

D-STAND:

ein Arbeitsplatz mit Stauraum (Paderborn abweichend)
Arbeitsflache: B = 900 mm x H = 600 mm
Monitor, Tastatur und Maus

Plakatierungsflache:

Standort Bielefeld: max. DINAO

Standort Dortmund: keine, dafiir Moglichkeit fiir ein Roll-Up
Standort Paderborn: B = 650 mm x H = 900 mm

ab: 490 EUR




MEiM Mehr Erfolg im Mittelstand

FACHVORTRAG

STARKEN SIE IHR EXPERTEN-IMAGE DURCH

EINEN FACHVORTRAG

Als Aussteller auf der MEIM machen Sie Ihren Messeauftritt mit
einem Fachvortrag noch erfolgreicher. Die Idee: Mit einem Vortrag,
informieren Sie die Entscheider und starken bei dieser Zielgruppe lhr
Experten-Image. Sollten noch Fragen offen geblieben sein, laden Sie
Ihre Zuhorer einfach auf Ihren Messestand ein und erlautern dort lhr
Konzept noch einmal im Detail.

UNSERE THEMENBEREICHE
@ Marketing und Vertrieb

® Innovation und Trends

@ Produktion und Logistik

® IT und Telekommunikation
@ Qualitat und Controlling

@ Management und Finanzen

NUTZEN SIE AUCH UNSER KUNDENFORUM

Im Vergleich zum Fachvortrag sind Sie in der Gestaltung lhres
»Kundenforums« wesentlich freier. Ob Sie eine Versammlung lhres
Unternehmerverbandes auf die MEiM verlegen, Trainings durchfihren,
Workshops veranstalten oder vor einer besonderen Kundengruppe
einen Vortrag halten mochten, mit dem Kundenforum haben Sie die
Gelegenheit dazu. Das Kundenforum wird normal in unserer Kommu-
nikation in den Bereichen »Print« und »Online« eingebunden. Moglich
ist aber auch eine »Closed-Shop«-Variante.

INHALT:
Auch unsere Referenten erhalten den Vortrag zum Alles-inklusive-Preis

® 40 min. Fachvortrag

s Vortragsraum inkl. Prasentationstechnik

@ Themengebiet nach Wahl und Verfligbarkeit, oder Kundenforum
8 Kommunikation & Werbemittel

@ Unbegrenzt ermaBigte Besuchertickets

@ Bewertungssystem und Teilnehmermanagement

8 5 Gutscheine fiir Freikarten

@ Catering inklusive fiir Sie und lhre Besucher

Auswabhl verschiedener Vortragszeiten:

10:20 — 11:00 Uhr
11:20 — 12:00 Uhr
14:20 — 15:00 Uhr
15:20 — 16:00 Uhr

16:20 — 17:00 Uhr
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HALLENPLAN DORTMUND
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TAGESPROGRAMM

» AB 8:00 UHR EINLASS UND FRUHSTUCK Trinken Sie nach
einer kurzen Registrierung erst einmal einen Kaffee oder Tee und
starken sich mit Brotchen, Obst u. a. leckeren Dingen fiir den vor
Ihnen liegenden Tag.

» 9:00 - 10:00 UHR BEGRUBUNG UND EROFFNUNGSVORTRAG
Jetzt geht’s los. Im groBen Vortragssaal heifen Sie die Veranstalter
herzlich willkommen. AnschlieBend gibt es das erste motivierende,
informierende und oft auch unterhaltsame Impulsreferat des Tages.
Verpassen Sie es nicht!

» 10:20 - 12:00 UHR FACHVORTRAGE & AUSSTELLUNG |.TEIL
Ob Sie sich in einem der mehr als 12 Fachvortrage informieren, die am
Vormittag stattfinden, oder den Unternehmen auf der Ausstellungs-
fliche einen Besuch abstatten, jetzt ist die Gelegenheit, die besten
Leistungspartner fir Ihr Unternehmen zu finden.

P 12:20 - 13:00 UHR MITTAGSPAUSE Sie machen grundsitzlich
keine Mittagspause? Fiir den Tag auf der MEiM sollten Sie es sich an-
gewohnen. Denn nie war Netzwerken einfacher. Hunderte Entscheider
tummeln sich jetzt vor den Topfen und an den Tischen.

P 13:20 — 14:00 UHR ZWEITER HAUPTVORTRAG Im Hauptsaal
halt ein weiterer Keyspeaker einen spannenden und informativen
Vortrag den Sie nicht verpassen sollten.

b 14:20 - 17:00 UHR FACHVORTRAGE & AUSSTELLUNG 2. TEIL
Und weiter geht’s. Die nachsten Experten warten darauf, Sie in etwa
20 weiteren Fachvortragen liber die neuesten Trends aus Wissenschaft
und Praxis zu informieren. Auch das Standpersonal der Aussteller geht
gestarkt und motiviert in die zweite Halfte und freut sich, wenn Sie mal
vorbeischauen.

» 17.20 - 18.30 UHR MEIM-PERSPEKTIVEN Das dritte Hauptreferat
des Tages bildet traditionell den Abschluss des Kongresses. Hier er-
offnen wir unseren Gasten noch einmal eine andere Perspektive zum
Thema »Mehr Erfolg im Mittelstand«. Ob Vortrag, Podiumsdiskussion,
Multi-Visions-Vortrag, Kunst oder anderes — Wir lassen uns etwas
einfallen.

P 18.40 - 19.00 UHR TOMBOLA Auch wenn die offizielle Verabschie-
dung bereits hinter lhnen liegt, nach den MEiM-Perspektiven ist noch
lange nicht Schluss. Im Gegenteil, jetzt beginnt das Abendprogramm.
Und das geht mit der Tombola gleich spannend los.Wer sein Namens-
schild in die Lostrommel geworfen hat, bekommt nun die Chance auf
viele tberraschende, hochwertige und niitzliche Preise.

»AB 18:40 UHR ABENDIMBISS, COCKTAILBAR, LIVE-MUSIK
Wenn der letzte Vortrag gehort, die letzten Standbesuche absolviert
sind und die Messetlite zum Bersten voll ist, dann ist es Zeit fiir einen
lockeren und genussvollen Ausklang des Tages. GenieBen Sie die Atmo-
sphare, vertiefen Sie die neu gewonnenen Kontakte und lassen Sie die
Ereignisse des Tages noch einmal auf sich wirken.
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DIESE AUSSTELLER SAGEN
» DASWAR MEiM ERFOLG! «

» Fiir unser Unternehmen ist die MEIM eine ideale Kommunikations-
plattform. Gerade wenn man — wie die ams — neue Geschaftsfelder
etabliert, ist die Darstellung auf einer regional ausgerichteten B2B-
Kongressmesse wie der MEIM wichtiger Bestandteil im Marketing-
mix. Kontakte pflegen, Neukunden gewinnen — Prasenz zeigen — mit
der MEIM haben wir den richtigen Partner gefunden. « Gaby Grubert
Produktionsleiterin Audio Video ams — Radio und MediaSolution.

»Fir uns als Hamburger Agentur fiir Corporate Branding ist die
MEiM mit lhren Standorten in Paderborn, Bielefeld und Dortmund die
ideale Plattform fiir die direkte Kommunikation mit unseren Kunden
in Westfalen. Durch die Kombination von Kongressvortrag und Messe-
prasenz konnen wir ihnen eine Veranstaltung mit relevantem Mehrwert
bieten. Das professionelle Catering und das interessante Rahmen-
programm verleiht dieser Kongressmesse zudem einen charmanten
Eventcharakter.4( Reinhard & Ostmann, Hamburger Branding-Agentur
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»Als »Stimme des Mittelstands« und Unternehmensnetzwerk begeistert
und uiberzeugt uns die Kongressmesse MEiM mit ihrem Konzept, der
professionellen Umsetzung und einem einzigartigen Ambiente immer
wieder von Neuem. Fuir uns ist die MEiM die wichtigste Mittelstands-
messe in Westfalen. Hier begriiBen wir viele unserer Mitgliedsunter-
nehmen entweder als Aussteller oder als Besucher. Wir freuen uns,
dass viele Entscheider in fiilhrenden Positionen diese Messe entdeckt
haben. Wir freuen uns, dass wir als Verbandspartner fiir die MEiM
kooperieren und dadurch mit zum Erfolg beitragen konnen.« Udo
Wiemann und Peter Staudt, BYMW Kreisgeschaftsfiihrer

» Die Kongressmesse MEiM ist fiir uns, als eine
der groB3ten Paderborner Internetagenturen, das
absolute Pflichtprogramm zur Kundenpflege
und Neukundengewinnung. Die facettenreichen
Vertriebskanile lassen vielfaltige Moglichkeiten zur
Kundengewinnung offen.Vor allem 2010 konnten
wir durch unser Engagement als Goldpartner
in Paderborn die Bekanntheit und das Image
unseres Unternehmens signifikant steigern.«
Stephan Winter, Geschiftsfiihrer LEONEX

Kostenloser,

» Ich denke das Motto der MEiM —Mehr Erfolg im
Mittelstand — steht fiir sich und trifft voll und ganz
zu. Dieses Forum bietet hervorragende Chancen,
mit Unternehmen ins Gesprach zu kommen und
neue Geschaftskontakte zu kniipfen. Fur uns als
PR-Agentur war die MEIM 2010 in Dortmund
ein voller Erfolg . Ich personlich freue mich schon
jetzt auf das nachste Jahr.{( Tobias Bécker, ZILLA

Medienagentur
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Gesamt-Anzahl der Aussteller / Referenten in den Jahren 2001 — 2010
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Gesamt-Anzahl der Besucher in den Jahren 2001 — 2010

MEiM Mehr Erfolg im Mittelstand

10 JAHRE MEHR ERFOLG IM MITTELSTAND
DIE ERFOLGSGESCHICHTE

In 2010 war es soweit: Die Kongressmesse »MEiM — Mehr Erfolg im
Mittelstand« wurde mit der 10.Veranstaltung in Paderborn 10 Jahre alt.

In dieser Zeit hat sich die MEiM von einem regionalen Mittelstands-
treffen zur groB3ten Kongressmesse Westfalens entwickelt. Mittler-
weile besuchen jedes Jahr etwa 4.000 Entscheider die drei Veranstal-
tungen in Paderborn, Bielefeld und Dortmund und informieren sich
aus erster Hand bei Uber 250 Ausstellern und 150 Referenten.

Angefangen hat alles in Paderborn: Die erste MEiM startete im Herbst
2001 im Fujitsu Siemens Center mit etwa |0 Ausstellern und circa 200
Besuchern und fand direkt groBen Anklang. Der Start einer Erfolgs-
geschichte. Die nachsten Jahre wuchsen Besucher-, Referenten- sowie
Ausstellerzahlen stetig an. 2006 stieB schlielich das Fujitsu Siemens
Center mit mehr als 450 Besuchern an seine Grenzen. Das HNF Heinz
Nixdorf MuseumsForum erwies sich schnell als geeigneter Veran-
staltungsort.2007 gelang es mit tiber 1.000 Besuchern eine »magische«
Grenze zu brechen, die seither an keinem Standort mehr unterboten
wurde.

Die nachsten Meilensteine wurden 2008 und 2009 mit den neuen
Standorten Bielefeld und Dortmund erreicht und libertrafen wieder
die Erwartungen der Veranstalter. So war die MEiM in Bielefeld zu
I115% ausgebucht und tber 1.000 Besucher begegneten sich in der
Stadthalle Bielefeld. Auch der Start in Dortmund war mit Uber
[.000 Besuchern ein voller Erfolg.

Mittlerweile hat sich der einzigartige Mix aus Ambiente, hochwertigen
Informationen und vielfaltigen Unternehmensangeboten etabliert. Das
gesamte MEiM-Team ist tiber diese Entwicklung glticklich und auch ein
bisschen Stolz.
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FAX-FORMULAR

Bitte trennen Sie das Formular ab und faxen es an:

05251 87923-67

Unternehmen

Ansprechpartner

StraBe

PLZ/Ort

Telefon

E-Mail

Bitte senden Sie mir folgende Preislisten und Bestellformulare zu:

-
Bielefeld Dortmund Paderborn

Information
(Messestande, Vortrage, o O o
Sponsoring)
Messebau O O O
Mietmabel ] ] (@]

&

Weitere Informationen finden Sie unter www.meim.de.
Haben Sie Fragen? Schreiben Sie uns eine E-Mail an info@meim.de.




PLATZ FUR IHRE NOTIZEN
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KONTAKT

MEiM GMBH

STADTLANFERT 7 = 33106 PADERBORN

FON +49 (0)5251 8792366 = FAX +49 (0)5251 8792367
inffo@meim.de = www.meim.de

Gestaltung & Text: Grothus & van Koten Mittelstandsmarketing KG





