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Unsere Standkonzepte

Viel Spielraum für einen perfekten Messeauftritt 
mit individueller Note.

So unterschiedlich wie die ausstellenden Unternehmen sind auch ihre 
Produkte, Messeziele und Budgets. Deshalb können Sie auf der MEiM 
zwischen vier verschiedenen Möglichkeiten der Präsentation wählen.

Inklusiv-Leistungen:
In allen unseren Standkonzepten (A bis D) sind immer folgende 
Leistungen erhalten:

	� �Strom für den Messestand (6A/230V)

 	WLAN (1 Zugang)

	 Endreinigung der Standfläche nach der Messe

	 Kommunikation

	 Werbemittel

	 Ermäßigte Besuchertickets

	 5 Gutscheine für Freikarten

	 Catering für Besucher

	 Ausstellerausweise

	 Ausstellerzugang zum MEiM-Onlineportal

	 Catering für Aussteller

A-Stand

B-Stand

C-Stand

D-Stand D-Stand Paderborn

Messestand + Fachvortrag 

= Kontakte2
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A-Stand:
	� �drei Wandelemente (je 1m Breite, 2,5m Höhe)
	� �anthrazitfarbener RIPS-Teppichboden
	� �ein Stehtisch
	 zwei Stehhilfen 
	 Plakatierungsfläche: 

	 B = 992mm x H = 2.480 mm pro Wandelement
	 Standnummer bereits ausgewiesen

ab: 1.090 EUR 

D-Stand:
	 ein Arbeitsplatz mit Stauraum (Paderborn abweichend)
	 Arbeitsfläche: B = 900 mm x H = 600 mm
	 Monitor,  Tastatur und Maus

	 Plakatierungsfläche:
	 Standort Bielefeld:  max. DIN A 0
	 Standort Dortmund: keine, dafür Möglichkeit für ein Roll-Up
	 Standort Paderborn: B = 650 mm x H = 900 mm

ab: 490 EUR

B-Stand:
	 ein Wandelement (1m Breite, 2,5m Höhe)
	 ein Auslegstrahler zur Beleuchtung
	 Arbeitsplatz mit Stauraum (Möbel B = 1.350 mm x H = 750 mm)
	 ein Prospektständer
	 eine Stehhilfe
	 Monitor, Tastatur und Maus
	 Plakatierungsfläche: max. DIN A 0 (Möbel steht vor Wandelement)
	 Standnummer bereits ausgewiesen

ab: 990 EUR

C-Stand:
Freie Standfläche (Kopf-, Reihen-, oder Eckstand)

	 ohne Wände, ohne Mobiliar
	 von 4 m2 – 24 m2 
	 anthrazitfarbener RIPS-Teppichboden

ab: 1.095 EUR

 Möbel und  Wände nicht im Preis erhalten
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Fachvortrag

Inhalt:
Auch unsere Referenten erhalten den Vortrag zum Alles-inklusive-Preis

	 40 min. Fachvortrag
	 Vortragsraum inkl. Präsentationstechnik
	 Themengebiet nach Wahl und Verfügbarkeit, oder Kundenforum
	 Kommunikation & Werbemittel
	 Unbegrenzt ermäßigte Besuchertickets
	 Bewertungssystem und Teilnehmermanagement
	 5 Gutscheine für Freikarten
	 Catering inklusive für Sie und Ihre Besucher

Stärken Sie Ihr Experten-Image durch 
einen Fachvortrag
Als Aussteller auf der MEiM machen Sie Ihren Messeauftritt mit 
einem Fachvortrag noch erfolgreicher. Die Idee: Mit einem Vortrag, 
informieren Sie die Entscheider und stärken bei dieser Zielgruppe Ihr 
Experten-Image. Sollten noch Fragen offen geblieben sein, laden Sie 
Ihre Zuhörer einfach auf Ihren Messestand ein und erläutern dort Ihr 
Konzept noch einmal im Detail.

Unsere Themenbereiche
	 Marketing und Vertrieb
	 Innovation und Trends
	 Produktion und Logistik
	 IT und Telekommunikation
	 Qualität und Controlling
	 Management und Finanzen

Nutzen Sie auch unser Kundenforum
Im Vergleich zum Fachvortrag sind Sie in der Gestaltung Ihres 
»Kundenforums« wesentlich freier. Ob Sie eine Versammlung Ihres 
Unternehmerverbandes auf die MEiM verlegen, Trainings durchführen, 
Workshops veranstalten oder vor einer besonderen Kundengruppe 
einen Vortrag halten möchten, mit dem Kundenforum haben Sie die 
Gelegenheit dazu. Das Kundenforum wird normal in unserer Kommu-
nikation in den Bereichen »Print« und »Online« eingebunden. Möglich 
ist aber auch eine »Closed-Shop«-Variante.

Auswahl verschiedener Vortragszeiten:
	 10:20 – 11:00	 Uhr
	 11:20 – 12:00	Uhr
	 14:20 – 15:00	Uhr
	 15:20 – 16:00	Uhr
	 16:20 – 17:00	Uhr



11

H
allenplan





 Bielefeld

 

Stadthalle 
B

ielefeld



12

H
allenplan





 D

ortmund








K
ongresszentrum

 W
estfalenhallen

E
G



13

H
allenplan





 D

ortmund








K
ongresszentrum

 W
estfalenhallen

O
G



14

H
allenplan





 Paderborn









H
NF


Paderborn

E
G

G
arderobe



15

	Ab 8:00 Uhr Einlass und Frühstück Trinken Sie nach 
einer kurzen Registrierung erst einmal einen Kaffee oder Tee und 
stärken sich mit Brötchen, Obst u. a. leckeren Dingen für den vor 
Ihnen liegenden Tag.
	9:00 – 10:00 Uhr Begrüßung und Eröffnungsvortrag 

Jetzt geht’s los. Im großen Vortragssaal heißen Sie die Veranstalter 
herzlich willkommen. Anschließend gibt es das erste motivierende, 
informierende und oft auch unterhaltsame Impulsreferat des Tages. 
Verpassen Sie es nicht!
	10:20 – 12:00 Uhr Fachvorträge & Ausstellung 1. Teil  

Ob Sie sich in einem der mehr als 12 Fachvorträge informieren, die am 
Vormittag stattfinden, oder den Unternehmen auf der Ausstellungs-
fläche einen Besuch abstatten, jetzt ist die Gelegenheit, die besten 
Leistungspartner für Ihr Unternehmen zu finden. 
	12:20 – 13:00 Uhr Mittagspause Sie machen grundsätzlich 

keine Mittagspause? Für den Tag auf der MEiM sollten Sie es sich an-
gewöhnen. Denn nie war Netzwerken einfacher. Hunderte Entscheider 
tummeln sich jetzt vor den Töpfen und an den Tischen. 
	13:20 – 14:00 Uhr zweiter Hauptvortrag  Im Hauptsaal 

hält ein weiterer Keyspeaker einen spannenden und informativen 
Vortrag den Sie nicht verpassen sollten.
	14:20 – 17:00 Uhr Fachvorträge & Ausstellung 2. Teil 

Und weiter geht’s. Die nächsten Experten warten darauf, Sie in etwa 
20 weiteren Fachvorträgen über die neuesten Trends aus Wissenschaft 
und Praxis zu informieren.  Auch das Standpersonal der Aussteller geht 
gestärkt und motiviert in die zweite Hälfte und freut sich, wenn Sie mal 
vorbeischauen.
	17.20 – 18.30 Uhr MEiM-Perspektiven  Das dritte Hauptreferat 

des Tages bildet traditionell den Abschluss des Kongresses. Hier er-
öffnen wir unseren Gästen noch einmal eine andere Perspektive zum 
Thema »Mehr Erfolg im Mittelstand«. Ob Vortrag, Podiumsdiskussion, 
Multi-Visions-Vortrag, Kunst oder anderes – Wir lassen uns etwas 
einfallen.
	18.40 – 19.00 Uhr Tombola  Auch wenn die offizielle Verabschie-

dung bereits hinter Ihnen liegt, nach den MEiM-Perspektiven ist noch 
lange nicht Schluss. Im Gegenteil, jetzt beginnt das Abendprogramm. 
Und das geht mit der Tombola gleich spannend los. Wer sein Namens-
schild in die Lostrommel geworfen hat, bekommt nun die Chance auf 
viele überraschende, hochwertige und nützliche Preise.
	Ab 18:40 Uhr Abendimbiss, Cocktailbar, Live-Musik 

Wenn der letzte Vortrag gehört, die letzten Standbesuche absolviert 
sind und die Messetüte zum Bersten voll ist, dann ist es Zeit für einen 
lockeren und genussvollen Ausklang des Tages. Genießen Sie die Atmo-
sphäre, vertiefen Sie die neu gewonnenen Kontakte und lassen Sie die 
Ereignisse des Tages noch einmal auf sich wirken.

Tagesprogramm 
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» Für unser Unternehmen ist die MEIM eine ideale Kommunikations-
plattform. Gerade wenn man – wie die ams – neue Geschäftsfelder 
etabliert, ist die Darstellung auf einer regional ausgerichteten B2B-
Kongressmesse wie der MEIM wichtiger Bestandteil im Marketing-
mix. Kontakte pflegen, Neukunden gewinnen – Präsenz zeigen – mit 
der MEIM haben wir den richtigen Partner gefunden. « Gaby Grubert  

Produktionsleiterin Audio Video ams – Radio und MediaSolution.      

Diese Aussteller sagen
» Das war MEiM Erfolg! «

» Ich denke das Motto der MEiM – Mehr Erfolg im 
Mittelstand – steht für sich und trifft voll und ganz 
zu. Dieses Forum bietet hervorragende Chancen, 
mit Unternehmen ins Gespräch zu kommen und 
neue Geschäftskontakte zu knüpfen. Für uns als 
PR-Agentur war die MEiM 2010 in Dortmund 
ein voller Erfolg . Ich persönlich freue mich schon 
jetzt auf das nächste Jahr. « Tobias Böcker, ZILLA 

Medienagentur

» Die Kongressmesse MEiM ist für uns, als eine 
der größten Paderborner Internetagenturen, das 
absolute Pflichtprogramm zur Kundenpflege 
und Neukundengewinnung. Die facettenreichen 
Vertriebskanäle lassen vielfältige Möglichkeiten zur 
Kundengewinnung offen. Vor allem 2010 konnten 
wir durch unser Engagement als Goldpartner 
in Paderborn die Bekanntheit und das Image 
unseres Unternehmens signifikant steigern.« 
Stephan Winter, Geschäftsführer LEONEX

 » Für uns als Hamburger Agentur für Corporate Branding ist die 
MEiM mit Ihren Standorten in Paderborn, Bielefeld und Dortmund die 
ideale Plattform für die direkte Kommunikation mit unseren Kunden 
in Westfalen. Durch die Kombination von Kongressvortrag und Messe- 
präsenz können wir ihnen eine Veranstaltung mit relevantem Mehrwert 
bieten. Das professionelle Catering und das interessante Rahmen-
programm verleiht dieser Kongressmesse zudem einen charmanten 
Eventcharakter. « Reinhard & Ostmann, Hamburger Branding-Agentur

» Als »Stimme des Mittelstands« und Unternehmensnetzwerk begeistert 
und überzeugt uns die Kongressmesse MEiM mit ihrem Konzept, der 
professionellen Umsetzung und einem einzigartigen Ambiente immer 
wieder von Neuem. Für uns ist die MEiM die wichtigste Mittelstands-
messe in Westfalen. Hier begrüßen wir viele unserer Mitgliedsunter-
nehmen entweder als Aussteller oder als Besucher. Wir freuen uns, 
dass viele Entscheider in führenden Positionen diese Messe entdeckt 
haben.  Wir freuen uns, dass wir als Verbandspartner für die MEiM 
kooperieren und dadurch mit zum Erfolg beitragen können.« Udo 

Wiemann und Peter Staudt, BVMW Kreisgeschäftsführer



17

In 2010 war es soweit: Die Kongressmesse »MEiM – Mehr Erfolg im 
Mittelstand« wurde mit der 10. Veranstaltung in Paderborn 10 Jahre alt. 

In dieser Zeit hat sich die MEiM von einem regionalen Mittelstands-
treffen zur größten Kongressmesse Westfalens entwickelt. Mittler-
weile besuchen jedes Jahr etwa 4.000 Entscheider die drei Veranstal-
tungen in Paderborn, Bielefeld und Dortmund und informieren sich 
aus erster Hand bei über 250 Ausstellern und 150 Referenten. 

Angefangen hat alles in Paderborn: Die erste MEiM startete im Herbst 
2001 im Fujitsu Siemens Center mit etwa 10 Ausstellern und circa 200 
Besuchern und fand direkt großen Anklang. Der Start einer Erfolgs-
geschichte. Die nächsten Jahre wuchsen Besucher-, Referenten- sowie 
Ausstellerzahlen stetig an. 2006 stieß schließlich das Fujitsu Siemens 
Center mit mehr als 450 Besuchern an seine Grenzen. Das HNF Heinz 
Nixdorf MuseumsForum erwies sich schnell als geeigneter Veran-
staltungsort. 2007 gelang es mit über 1.000 Besuchern eine »magische« 
Grenze zu brechen, die seither an keinem Standort mehr unterboten 
wurde.

Die nächsten Meilensteine wurden 2008 und 2009 mit den neuen 
Standorten Bielefeld und Dortmund erreicht und übertrafen wieder 
die Erwartungen der Veranstalter. So war die MEiM in Bielefeld zu 
115 % ausgebucht und über 1.000 Besucher begegneten sich in der 
Stadthalle Bielefeld.  Auch der Start in Dortmund war mit über 
1.000 Besuchern ein voller Erfolg. 

Mittlerweile hat sich der einzigartige Mix aus Ambiente, hochwertigen 
Informationen und vielfältigen Unternehmensangeboten etabliert. Das 
gesamte MEiM-Team ist über diese Entwicklung glücklich und auch ein 
bisschen Stolz.

10 Jahre mehr Erfolg im Mittelstand
Die Erfolgsgeschichte

Teilnehmende Unternehmen 

Besucher
 

Gesamt-Anzahl der Aussteller / Referenten in den Jahren 2001 – 2010

20
01

0

100

200

300

400

500

20
02

20
03

20
04

20
05

20
07

20
09

20
06

20
08

20
10

20
11

Gesamt-Anzahl der Besucher in den Jahren 2001 – 2010
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Unternehmen

Ansprechpartner

Straße

PLZ/Ort

Telefon

E-Mail

Bitte trennen Sie das Formular ab und faxen es an:	

Bitte senden Sie mir folgende Preislisten und Bestellformulare zu:

Weitere Informationen finden Sie unter www.meim.de. 
Haben Sie Fragen? Schreiben Sie uns eine E-Mail an info@meim.de.

05251 87923-67

	 	 	

	 	 	

Fax-Formular

Information 
(Messestände, Vorträge, 
Sponsoring) 

Messebau

Mietmöbel

	 	 	

DortmundBielefeld Paderborn
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Platz für ihre notizen

MEiM: Kunden binden,

Neukunden gewinnen



Kontakt
MEiM GmbH
Stadtlanfert 7    33106 Paderborn
Fon +49 (0)5251 8792366    Fax +49 (0)5251 8792367
info@meim.de    www.meim.de
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